
Proposal Usaha Minuman Boba

I. Pendahuluan

Dalam rangka menjawab tren minuman boba yang semakin populer, kami mengajukan
proposal usaha minuman boba dengan merk "Boba Delight". Usaha ini akan fokus pada
penyediaan minuman boba berkualitas tinggi dengan variasi rasa yang menarik dan inovatif.
Dalam proposal ini, kami akan membahas latar belakang, tujuan, produk dan layanan,
strategi pemasaran, serta perkiraan biaya dan pendapatan.

II. Latar Belakang

Minuman boba telah menjadi fenomena global dan terbukti memiliki pangsa pasar yang
besar di berbagai negara. Di Indonesia, minuman boba juga memiliki daya tarik yang tinggi
bagi berbagai kalangan konsumen, mulai dari anak-anak hingga dewasa. Oleh karena itu,
kami melihat peluang bisnis yang menjanjikan dalam membuka usaha minuman boba.

III. Tujuan

Tujuan dari usaha "Boba Delight" adalah:

● Menyediakan minuman boba berkualitas tinggi dengan bahan-bahan segar dan
pilihan rasa yang beragam.

● Menciptakan pengalaman konsumen yang menyenangkan melalui pelayanan yang
ramah dan efisien.

● Membangun merek yang kuat dan dikenal sebagai tempat tujuan utama untuk
menikmati minuman boba di kota ini.

● Mencapai keuntungan yang berkelanjutan dalam jangka panjang.

IV. Produk dan Layanan

"Boba Delight" akan menawarkan berbagai jenis minuman boba, termasuk teh boba, kopi
boba, minuman buah segar dengan boba, serta varian minuman boba rendah gula. Kami
akan menggunakan bahan-bahan berkualitas tinggi dan mengutamakan rasa yang lezat
serta tampilan yang menarik. Selain minuman, kami juga akan menyediakan topping boba
dengan tekstur kenyal yang khas.

Layanan yang akan kami berikan meliputi pemesanan melalui tempat fisik toko, layanan
pesan antar, serta kemungkinan untuk memesan melalui platform aplikasi ponsel.

V. Strategi Pemasaran



● Branding dan Identitas Visual: Kami akan menciptakan logo dan identitas visual
yang menarik serta mudah diingat oleh konsumen.

● Media Sosial: Kami akan aktif di berbagai platform media sosial untuk membangun
kehadiran online yang kuat. Konten menarik seperti foto-foto minuman yang
menggugah selera dan promo khusus akan diunggah secara rutin.

● Promosi Khusus: Kami akan melakukan promosi khusus seperti happy hour, diskon
untuk pelanggan setia, dan paket minuman khusus untuk merayakan acara-acara
tertentu.

● Kemitraan Lokal: Kerja sama dengan bisnis lokal, seperti restoran atau kafe, dapat
membantu memperluas jangkauan promosi dan penjualan.

VI. Perkiraan Biaya dan Pendapatan

Biaya awal meliputi penyewaan lokasi, renovasi toko, pembelian peralatan, bahan baku,
serta biaya pemasaran. Pendapatan akan berasal dari penjualan minuman dan topping
boba, dengan perkiraan margin keuntungan sebesar X%.

VII. Rencana Pengembangan

Pada tahap awal, fokus utama kami akan pada satu toko "Boba Delight". Namun, kami
berencana untuk mengembangkan bisnis dengan membuka cabang-cabang tambahan di
kota lain jika pertumbuhan bisnis berjalan sesuai rencana.

Kesimpulan

Usaha minuman boba "Boba Delight" bertujuan untuk menyediakan minuman boba
berkualitas tinggi dan menciptakan pengalaman yang menyenangkan bagi pelanggan.
Dengan strategi pemasaran yang efektif dan layanan yang baik, kami yakin usaha ini dapat
sukses dan memberikan manfaat ekonomi yang positif. Kami berharap proposal ini dapat
dipertimbangkan dan siap untuk menjawab pertanyaan lebih lanjut. Terima kasih atas
perhatian Anda.


