
Proposal Usaha Kerajinan Tas Rajut

I. Pendahuluan

Kerajinan tas rajut merupakan salah satu jenis produk yang memiliki nilai seni dan
keunikan tersendiri. Dalam proposal usaha ini, kami ingin memperkenalkan rencana
pendirian usaha kerajinan tas rajut dengan tujuan untuk menghasilkan produk
berkualitas tinggi dan menawarkan pilihan tas rajut yang elegan dan fungsional
kepada konsumen.

II. Latar Belakang

Kerajinan tangan, terutama tas rajut, semakin diminati oleh masyarakat karena
keunikan dan kemewahan yang dihadirkannya. Permintaan akan produk kerajinan
tas rajut ini terus meningkat seiring dengan tren mode dan gaya hidup yang
berkembang. Oleh karena itu, kami ingin memanfaatkan peluang ini untuk membuka
usaha kerajinan tas rajut.

III. Tujuan

Tujuan dari proposal usaha ini adalah:

● Mendirikan usaha kerajinan tas rajut yang menghasilkan produk berkualitas
tinggi dan unik.

● Menawarkan beragam pilihan tas rajut sesuai dengan selera dan kebutuhan
konsumen.

● Mencapai pangsa pasar yang signifikan di dalam dan luar kota.
● Mencapai tingkat penjualan yang memadai untuk menjaga kelangsungan

usaha.
● Menciptakan lapangan pekerjaan bagi masyarakat setempat.

IV. Rencana Usaha

a. Nama Usaha

"RajutKreatif"

b. Jenis Produk



Kami akan menghasilkan berbagai macam tas rajut, mulai dari tas tangan, tote bag,
tas selempang, hingga tas ransel. Produk-produk tersebut akan dijual dalam
berbagai ukuran, warna, dan desain untuk memenuhi beragam preferensi
konsumen.

c. Bahan Baku

Bahan baku utama yang digunakan adalah benang rajut berkualitas tinggi dan
bahan pelengkap seperti tali, gesper, dan aksesoris lainnya.

d. Proses Produksi

Proses produksi akan melibatkan tahap perancangan desain, pemilihan warna,
penggajian benang, hingga tahap rajut dan perakitan tas. Setiap tahap produksi
akan dikelola dengan seksama untuk menghasilkan produk yang berkualitas dan
sesuai dengan standar desain yang telah ditetapkan.

e. Pemasaran

Pemasaran dilakukan melalui berbagai saluran, seperti pameran kerajinan, media
sosial, toko online, dan kerjasama dengan butik atau toko fashion lokal. Kami juga
akan mengoptimalkan strategi pemasaran online melalui platform e-commerce dan
media sosial.

V. Keuangan

a. Rencana Modal

● Pembelian bahan baku: [jumlah]
● Peralatan produksi: [jumlah]
● Biaya pemasaran awal: [jumlah]
● Modal operasional: [jumlah]
● Cadangan dana: [jumlah]
● Total modal yang dibutuhkan: [jumlah]

b. Proyeksi Pendapatan dan Pengeluaran

Tahun Pendapatan Pengeluaran Keuntungan Bersih

Tahun 1 [jumlah] [jumlah] [jumlah] [jumlah]

Tahun 2 [jumlah] [jumlah] [jumlah] [jumlah]



Tahun 3 [jumlah] [jumlah] [jumlah] [jumlah]

VI. Tim Manajemen

[Nama], Pendiri dan Direktur Utama
[Nama], Manajer Produksi
[Nama], Manajer Pemasaran
[Nama], Ahli Desain

VII. Keberlanjutan Usaha

Kami berkomitmen untuk menjaga kualitas produk dan pelayanan kepada
pelanggan. Selain itu, kami akan terus mengikuti tren mode dan inovasi dalam dunia
kerajinan tas rajut agar tetap relevan di pasaran.

VIII. Kesimpulan

Dengan potensi pasar yang terus berkembang dan keunikan produk kami, kami
yakin bahwa usaha kerajinan tas rajut ini memiliki peluang yang baik untuk sukses.
Kami mengundang pihak-pihak yang tertarik untuk bekerja sama dalam usaha ini
dan membantu kami mewujudkan rencana bisnis yang menjanjikan ini.

Demikianlah proposal usaha kerajinan tas rajut yang kami ajukan. Kami
mengucapkan terima kasih atas perhatian dan kesempatan yang diberikan.

Hormat kami,

[Tanda tangan]

[Nama]
[Pangkat/Posisi]
[Alamat]
[Telepon]
[Email]


