
[Judul Proposal]

Proposal Pendirian Usaha Konter HP dan Penjualan Pulsa

[Pengantar]
Kepada Yth,
[Alamat Lengkap Calon Investor/Pihak Terkait]
[Alamat Kota, Kode Pos]

Dengan hormat,

Kami, [Nama Anda] dengan ini mengajukan proposal pendirian usaha konter HP dan
penjualan pulsa kepada Bapak/Ibu [Nama Penerima Proposal] dengan harapan
mendapatkan dukungan dan investasi yang diperlukan untuk menjalankan usaha ini.
Proposal ini kami buat sebagai langkah awal untuk memperkenalkan usaha yang
kami rencanakan, serta untuk membahas rencana bisnis dan potensi keuntungan
yang mungkin dihasilkan.

[1. Latar Belakang]

Seiring dengan perkembangan teknologi informasi dan komunikasi yang pesat,
penggunaan perangkat seluler seperti telepon seluler atau smartphone telah menjadi
kebutuhan pokok bagi banyak orang. Dalam situasi ini, kami memiliki gagasan untuk
membuka konter HP dan penjualan pulsa sebagai usaha yang menguntungkan dan
berpotensi berkembang.

[2. Rincian Usaha]

2.1. Nama Usaha: [Nama Usaha Anda]
2.2. Lokasi Usaha: [Alamat Lokasi Usaha]
2.3. Jenis Usaha:

A. Penjualan berbagai jenis ponsel dan aksesori.
B. Penjualan pulsa elektronik dan paket data.
C. Layanan perbaikan dan servis ponsel.
D. Penjualan aksesoris ponsel, seperti casing, baterai, dan charger.

Menyediakan layanan konsultasi terkait teknologi dan ponsel.

[3. Analisis Pasar]



3.1. Potensi Pasar:
● Wilayah [Lokasi Usaha] memiliki pangsa pasar yang cukup besar untuk

produk dan layanan yang kami tawarkan.
● Permintaan pulsa dan aksesori ponsel selalu tinggi karena penggunaan

ponsel yang luas di masyarakat.
● Kebutuhan akan perbaikan ponsel juga terus meningkat.

3.2. Analisis Pesaing:

Meskipun terdapat beberapa pesaing di daerah ini, kami akan berfokus pada
kualitas layanan, harga yang bersaing, dan promosi yang efektif untuk
memenangkan pasar.

[4. Rencana Keuangan]

4.1. Modal Awal yang Dibutuhkan: [Jumlah Uang yang Diperlukan]
4.2. Sumber Dana: [Sumber Dana, misalnya, investasi dari pihak kedua, pinjaman
bank, atau modal sendiri]

[5. Proyeksi Keuntungan]

5.1. Proyeksi Penjualan: [Proyeksi penjualan bulanan/tahunan]
5.2. Proyeksi Keuntungan Bersih: [Proyeksi keuntungan bersih bulanan/tahunan]
5.3. Break-even Point: [Perkiraan waktu untuk mencapai break-even point]

[6. Rencana Pemasaran]

6.1. Strategi Pemasaran:

● Kampanye iklan lokal melalui media sosial, poster, dan brosur.
● Program loyalitas pelanggan.
● Kerjasama dengan distributor pulsa dan aksesori ponsel.

[7. Tim Manajemen]

7.1. [Nama Anda] - Pemilik dan Pengelola Usaha
7.2. [Nama dan Posisi Anggota Tim Lainnya, jika ada]



[8. Kesimpulan]

Kami meyakini bahwa usaha ini memiliki potensi yang besar untuk sukses di [Lokasi
Usaha]. Kami berkomitmen untuk memberikan layanan terbaik kepada pelanggan
kami dan menjalankan usaha ini dengan etika yang tinggi.

Dalam rangka mendukung rencana kami, kami mengundang Bapak/Ibu [Nama
Penerima Proposal] untuk bergabung sebagai investor atau mitra dalam usaha ini.
Kami siap untuk membahas lebih lanjut detail investasi, persyaratan, dan manfaat
yang akan diperoleh oleh pihak Bapak/Ibu.

Demikian proposal ini kami ajukan. Kami sangat menghargai waktu dan perhatian
Bapak/Ibu, dan kami berharap dapat menjadwalkan pertemuan untuk membahas
proposal ini lebih lanjut. Terima kasih atas perhatian Bapak/Ibu.

Hormat kami,

[Tanda Tangan Anda]
[Nama Anda]
[Nomor Kontak Anda]
[Alamat Email Anda]


