Judul: Proposal Usaha Cireng "CrispyCireng"

I. Pendahuluan

Usaha makanan selalu menjadi peluang bisnis yang menjanjikan, terutama di Indonesia yang
kaya akan beragam kuliner tradisional. Salah satu makanan ringan yang memiliki potensi besar
adalah Cireng (Aci Goreng), makanan yang populer di kalangan masyarakat Indonesia. Kami, tim
"CrispyCireng," berkomitmen untuk menghadirkan Cireng berkualitas dengan cita rasa yang
lezat dan inovatif.

Il. Latar Belakang

Cireng adalah makanan tradisional Indonesia yang terbuat dari campuran tepung kanji dan
bumbu-bumbu, kemudian digoreng hingga crispy. Makanan ini memiliki penggemar yang luas,
terutama di kalangan anak muda dan keluarga. Melihat tingginya permintaan akan Cireng
berkualitas dengan variasi rasa yang menarik, kami merasa bahwa ini adalah waktu yang tepat
untuk membuka usaha dalam bidang ini.

Ill. Visi dan Misi

Visi: Menjadi produsen Cireng terkemuka yang dikenal dengan kualitas dan inovasi.

Misi:
1. Menghadirkan Cireng berkualitas dengan rasa yang nikmat dan variasi yang menarik.
2. Menjaga standar kebersihan dan keamanan makanan dalam proses produksi.
3. Mendorong kreativitas dalam pengembangan rasa baru yang unik.
4. Menyediakan pelayanan yang ramah dan responsif terhadap pelanggan.

IV. Produk dan Layanan

Kami akan menawarkan berbagai jenis Cireng dengan berbagai rasa seperti original, pedas, keju,
coklat, dan lain-lain. Selain itu, kami juga akan menyediakan pilihan saus dan topping untuk
menyesuaikan dengan selera pelanggan. Layanan kami mencakup penjualan langsung di gerai
fisik, pesanan online melalui platform pemesanan makanan, serta layanan pengiriman untuk
wilayah tertentu.

V. Pasar Sasaran



Pasar sasaran utama kami meliputi pelajar, mahasiswa, pekerja kantoran, serta keluarga yang
menginginkan makanan ringan berkualitas dan lezat. Kami akan fokus pada wilayah urban dan
perkotaan, di mana permintaan akan makanan cepat saji dan makanan ringan cenderung tinggi.

VI. Strategi Pemasaran
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Membangun citra merek yang menarik melalui desain kemasan yang eye-catching.
Berpromosi melalui media sosial dan platform pemesanan makanan online.
Menawarkan diskon khusus atau promo pembukaan untuk menarik pelanggan pertama.
Mengadakan kegiatan sampling di acara-acara komunitas dan kampus.

Kerjasama dengan warung kopi atau restoran untuk menyediakan Cireng sebagai menu
tambahan.

VII. Rencana Operasional

Membangun dapur produksi dengan peralatan modern dan standar sanitasi yang tinggi.
Merekrut karyawan yang terlatih untuk proses produksi, pengemasan, dan layanan
pelanggan.

Mengatur sistem inventaris dan logistik untuk memastikan ketersediaan bahan baku dan
pengiriman tepat waktu.

VIIl. Rencana Keuangan
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Penghitungan biaya produksi dan operasional.

Proyeksi pendapatan berdasarkan volume penjualan dan harga rata-rata.
Rencana investasi awal dan sumber pendanaan.

Estimasi laba bersih dan pengembalian modal.

IX. Kesimpulan

Kami yakin bahwa bisnis "CrispyCireng" memiliki potensi besar dalam menghadirkan makanan
ringan berkualitas dan lezat kepada pelanggan kami. Dengan rencana operasional yang matang
dan strategi pemasaran yang tepat, kami berharap dapat mencapai kesuksesan dalam waktu
relatif singkat. Kami siap untuk menerima masukan dan dukungan, serta membuka peluang
kerjasama dengan pihak-pihak yang tertarik dalam bisnis ini.



Demikianlah proposal usaha "CrispyCireng" dari kami. Kami berharap proposal ini dapat
menjadi dasar bagi kerjasama dan perkembangan usaha ini ke depan. Terima kasih atas
perhatiannya.



