Judul Proposal: Pendirian Usaha Pemasaran Properti "PropertiMaju”

l. Pendahuluan

Dalam era perkembangan ekonomi yang pesat, sektor properti menjadi salah satu
bidang yang terus mengalami pertumbuhan. Oleh karena itu, kami, tim
"PropertiMaju," bermaksud untuk mendirikan usaha pemasaran properti yang
berfokus pada mempertemukan penjual dan pembeli properti dengan cara yang
efisien dan efektif. Proposal ini akan membahas secara komprehensif rencana
bisnis, strategi pemasaran, serta manfaat yang diharapkan dari usaha ini.

Il. Latar Belakang

Perkembangan teknologi informasi dan kemudahan akses informasi telah mengubah
cara orang mencari dan menjual properti. Namun, seringkali terjadi kesulitan dalam
mempertemukan calon pembeli dengan penjual yang tepat, serta dalam
menjalankan proses transaksi properti dengan lancar. Inilah celah pasar yang ingin
kami isi dengan membentuk usaha pemasaran properti yang inovatif.

Ill. Rencana Bisnis

Tujuan Usaha: Membantu pemilik properti dalam menjual properti mereka dengan
harga yang kompetitif, sekaligus membantu calon pembeli menemukan properti
yang sesuai dengan kebutuhan dan anggaran mereka.

Segmentasi Pasar: Kami akan memfokuskan usaha kami pada segmen menengah
ke atas, baik itu individu yang ingin menjual atau membeli rumah tinggal, apartemen,
atau properti komersial.

Produk dan Layanan:

e Pemasaran Properti: Kami akan menggunakan platform online dan offline
untuk memasarkan properti yang ada.

e Layanan Konsultasi: Menyediakan konsultasi kepada calon pembeli untuk
membantu mereka menemukan properti yang sesuai.

e Penilaian Properti: Menawarkan layanan penilaian properti yang profesional
untuk membantu penentuan harga yang akurat.

Strategi Pemasaran:



e Platform Online: Membangun situs web "PropertiMaju" dengan galeri properti,
informasi detail, serta fitur pencarian yang canggih.

e Media Sosial: Memanfaatkan platform media sosial untuk mempromosikan
properti, menyebarkan konten informatif, dan berinteraksi dengan calon
pembeli.

e Kemitraan: Berkolaborasi dengan agen properti lokal dan perusahaan terkait
untuk meningkatkan jangkauan.

IV. Proyeksi Keuangan

Kami memproyeksikan pendapatan dari biaya pemasaran, layanan konsultasi, dan
komisi penjualan properti. Kami juga menyertakan perkiraan biaya operasional, gaji
tim, dan pengembangan teknologi.

V. Keuntungan dan Dampak Sosial

Keuntungan Finansial: Kami memproyeksikan pertumbuhan pendapatan sebesar
20% per tahun dalam tiga tahun pertama.

Dampak Sosial: Mempermudah akses bagi masyarakat yang ingin menjual atau
membeli properti, serta membantu mengembangkan sektor properti di daerah
setempat.

VI. Kesimpulan

Usaha pemasaran properti "PropertiMaju” bertujuan untuk menjadi solusi yang
komprehensif dan inovatif dalam mempertemukan penjual dan pembeli properti.
Dengan fokus pada pemasaran online, layanan konsultasi, dan profesionalisme
dalam transaksi, kami yakin dapat meraih kesuksesan dan memberikan dampak
positif pada masyarakat.

Harapannya, contoh proposal ini memberikan gambaran tentang bagaimana Anda
dapat menyusun proposal usaha bisnis properti. Pastikan untuk menyesuaikan
dengan visi, misi, dan rencana spesifik usaha properti Anda.



